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Jak firma PBSG uporzagdkowata

proces od sprzedazy
do realizacji projektow?
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Wyzwania klienta:

Celem PBSG byto ograniczenie manualnego wprowadzania danych oraz zbudowanie
spojnego procesu obejmujgcego cykl od momentu pojawienia sie szansy
sprzedazowej az po realizacje projektu.

Wraz ze wzrostem skali dziatalnosci dotychczasowy model pracy, oparty na recznym
przekazywaniu informacji miedzy systemem sprzedazowym a zespotami
realizacyjnymi, przestat by¢ efektywny.

Pojawiaty sie rozbieznosci w danych, zmiany w warunkach uméw nie zawsze trafiaty
do zespotu realizacyjnego na czas, a biezgca kontrola wyceny projektu wzgledem jego
faktycznego wykonania byta utrudniona. Brakowato jednego, spdjnego zrédta
aktualnych informacji dla sprzedazy, realizacji i zarzagdzania.
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Co zyskat klient?

Zaprojektowano w petni zautomatyzowany, dwukierunkowy proces end-to-end, ktory
tgczy sprzedaz z realizacjg projektow w jednym spdéjnym modelu pracy. Proces
obejmuje caty cykl: od rejestracji i zamkniecia szansy sprzedazowej, po automatyczne
utworzenie projektu wraz z odpowiednim szablonem i przeniesieniem wszystkich
kluczowych parametréw umowy - bez recznego przepisywania danych.

Automatyzacja dziata réwniez w drugg strone. Postepy realizacji projektu oraz
wszelkie zmiany dotyczgce zakresu, terminéw czy elementéw finansowych sg na
biezgco synchronizowane, dzieki czemu wszystkie zespoty pracujg na tych samych,
aktualnych danych.

Co klient méwi o wspétpracy?
Opinia, z ktorej jesteSmy dumni

Wspotpraca z Sales Insiders przebiegata bardzo sprawnie i partnersko. Zespét szybko
zrozumiat nasz sposob pracy i realne potrzeby biznesowe, dzieki czemu rozmowy
byly konkretne, a decyzje podejmowane bez zbednych komplikacji.

Caty projekt byt prowadzony, z jasng komunikacjg i poczuciem, ze pracujemy nad
rozwigzaniem, ktore ma faktycznie utatwic¢ codzienng prace zespotow.

Doceniamy podejscie nastawione na efekt, elastycznos$¢ w trakcie realizacji oraz
umiejetnosc przektadania naszych oczekiwan na praktyczne dziatania. To byta
wspotpraca oparta na zaufaniu i wspdélnym zrozumieniu celu, a nie na samym
wdrozeniu technologii.

Tomasz Borkowski
Cztonek Zarzadu PBSG SA
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Chcesz osiggac podobne wyniki?

Skontaktuj sie z nami w sprawie indywidualnej oferty.

Pozostanmy w kontakcie

Q) +48616 166 225

@ info@salesinsiders.eu
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